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1. Назначение и функции внешней торговли
2. Структура и динамика экспорта и импорта
3. Территориально-товарная структура внешней торговли Беларуси

4. Внешнеторговая политика Республики Беларусь
5. Направления развития внешней торговли в Республике Беларусь

6. Пути повышения конкурентоспособности Беларуси на мировом рынке

7. Экспорт как приоритет развития внешней торговли и национальной экономики
8. Внешнеторговый потенциал Беларуси
9. Объекты и виды внешнеторговой деятельности
10. Субъекты внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь
11. Формы организации внешнеторговой деятельности

12. Организация работы Белорусской универсальной товарно-сырьевой биржи
13. Инфраструктура внешнеторговой деятельности

14. Функции и задачи дипломатических и внешнеторговых представительств Республики Беларусь, направленные на поддержку белорусских экспортеров и импортеров за рубежом
15. Виды услуг по экспорту и импорту, предоставляемых организациями инфраструктуры внешней торговли
16. Белорусская универсальная товарно-сырьевая биржа и её товарный портфель
17. Место и роль торгово-промышленной палаты Беларуси во внешнеторговой деятельности субъектов хозяйствования
18. Прямые способы купли-продажи товаров 

19. Товарообменные операции

20. Купля-продажа промышленных товаров

21. Внешнеторговые арендные операции

22. Особенности организации внешней торговли услугами

23. Внешняя торговля научно-технической продукцией и объектами интеллектуальной собственности

24. Франчайзинг как внешнеторговая операция
25. Экспорт и импорт посреднических услуг

26. Внешнеторговые операции с длительными сроками исполнения

27. Формы интеграции государств с целью либерализации международной торговли

28. Система государственного регулирования внешнеторговой деятельности в Республике Беларусь
29. Организация внешнеторговой деятельности в рамках таможенного союза Беларуси, Казахстана и России
30. Таможенно-тарифное и нетарифное регулирование внешнеторговой деятельности
31. Нетарифное регулирование внешнеторговой деятельности

32. Направления государственной поддержки предприятий-экспортеров

33. Разработка внешнеторговой стратегии

34. Повышение конкурентоспособности предприятия на внешнем рынке

35. Выбор формы осуществления внешнеторговой деятельности и способов выхода на внешний рынок

36. Выполнение необходимых условий доступа на внешние рынки

37. Элементы и этапы позиционирования

38. Выбор способов продажи на внешнем рынке и поиск контрагентов

39. Определение контрагентов на конкурсных торгах

40. Построение товаропроводящей сети

41. Этапы подготовки внешнеторговой сделки купли-продажи товаров

42. Заключение внешнеторговой сделки купли-продажи товаров с использованием механизма оферт

43. Заключение сделки на основе результатов тендера и переговоров

44. Виды и способы заключения сделок при дефиците или с экономией финансовых ресурсов

45. Виды и способы заключения сделок по закупкам и поставкам комплектного оборудования

46. Условия заключения и оценка эффективности лизинговых сделок

47. Предпосылки и условия заключения внешнеторговых сделок купли-продажи услуг

48. Формы сделок на объекты интеллектуальной собственности и исключительные права

49. Получение экспортной и (или) импортной лицензии

50. Снятие технических ограничений

51. Страхование рисков по внешнеторговому договору

52. Международные перевозки товаров

53. Организация расчетов во внешнеторговой деятельности

54. Таможенная очистка товаров

55. Использование принудительного порядка исполнения обязательств по контракту

56. Производственное потребление или продажа импортированных товаров на внутреннем рынке

57. Система показателей эффективности внешней торговли

58. Пути повышения эффективности внешней торговли в Республике Беларусь

59. Критерии оценки внешнеторговой деятельности предприятия

60. Оценка эффективности внешнеторговых сделок

